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近六成大学生有容貌焦虑

为容貌焦虑 不为容貌焦虑

男生 女生

大学生分性别容貌焦虑情况

无感 比较敏感 非常焦虑

65.6%

24.7%

护肤品

化妆品

2021男性为自己购买护肤品/
化妆品占比分布

购买过 未购买过

数据来源：中国日报网《近六成大学生有容貌焦虑》，
N=2,063

数据来源：中国日报网《近六成大学生有容貌焦虑》，
N=2,063

数据来源：Mob研究院《2021“男颜经济”研究报告》

“颜值经济”到来，容貌焦虑正在影响年轻人

随着颜值经济的到来，容貌焦虑问题也逐渐影响年轻消费者。据调查，有将近60%的大学生存在容貌焦虑问题，

其中男生严重容貌焦虑的比例比女生更高。据数据显示，有超过六成的男性会为自己购买护肤品。
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数据来源：CBNData消费大数据 数据来源：CBNData消费大数据

男颜经济崛起，男性美颜消费市场逐步成熟

MAT2019 MAT2020 MAT2021

MAT2019-MAT2021线上男性美颜市场消费人数变化

MAT2019 MAT2020 MAT2021

近三年线上男性美颜市场消费规模呈稳定增长态势，其中消费人数的增长及笔单价的提高是男性美颜市场增长的主
导因素，越来越多的男性加入“美颜大军”，并且愿意为之投入更多的花费。

MAT2021线上男性美颜市场增长因素分析

消费
频次

消费额

消费
人数

人均
消费

笔单价
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数据来源：CBNData消费大数据 数据来源：CBNData消费大数据

Z世代成美颜先锋，消费力持续增长

从代际分布来看，Z世代男性的线上美颜消费份额扩张明显，并逐渐占据主导地位，尽管目前其人均消费水平相对偏
低，但人均消费保持高增长状态，消费潜力较大。

MAT2019 MAT2020 MAT2021

MAT2019-MAT2021精致男孩美容整体投入

80前 80后 85后 90后 Z世代

80前 80后 85后 90后 Z世代

MAT2021线上精致男孩美容投入

人均消费 增速
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数据来源：CBNData消费大数据 数据来源：CBNData消费大数据

一二线引领男性美颜新浪潮，消费市场稳步扩大

来自一二线城市的新潮男性凭借其人均消费的高增长及较高的消费力，成为当前男颜经济市场中的领跑者。下沉市
场虽凭借其强大的人口基数，占据一定的市场份额，但其人均消费及增速仍处于较低水平，消费者“美颜”意识仍
薄弱。

MAT2019 MAT2020 MAT2021

MAT2019-MAT2021线上美颜市场不同城市线级
Z世代男性消费规模占比

1线 2线 3线 4线及以下

1线 2线 3线 4线及以下

MAT2021线上美颜市场不同城市线级Z世代男性
人均消费及增速

人均消费 增速
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数据来源：CBNData消费大数据 数据来源：外部数据整理

瞄准Z世代，新锐国货品牌接连入局

随着民族文化认同感的不断加强，Z世代以更加开放的心态拥抱国产品牌。近几年国内男性美颜市场规模的不断扩大，
吸引不少新锐国货品牌进入赛道，同时资本的接连入局助推赛道发展，为男性美颜市场带来持续的波澜。

MAT2019-MAT2021线上男性美颜市场
国产品牌消费规模

MAT2019 MAT2020 MAT2021

男性美颜市场新锐国货品牌

-理然(2019年成立)

-男士综合个护品牌

-融资情况：第四轮融资

-蓝系(2019年成立)

-年轻、高品质、高性价比的

男生护理品牌

-融资情况：天使轮融资

-嘉仕酷(2020年成立)

-定位于“Z世代”年轻男性的理容

护肤产品

-融资情况：天使轮融资

-MARTIN马丁(2016年成立)

-专业领先的男士香氛护理品牌

-融资情况：-

-薇诺娜男士(2020年成立)

-专注男士消费群体的功效性护肤产品

-融资情况：已上市

-亲爱男友(2020年成立)

-专业男士一站式理容生活品牌

-融资情况：第二轮融资

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_29654


