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 房企融资的凛冬已至 

在监管全面封堵房企融资的当下，我们认为后续房地产投资大概率会出现

加速下行，而且趋势可能会持续到明年年中。 

对房企而言，我们认为后续要规避两类风险。一是货币资金与债务（尤其

是短期债务）之比较低的风险，如果自有资金规模小，对外部融资过于依赖，

信用风险相对来讲会比较大。二是土地存量储备不足，同时又积极拿地的风险，

房地产销售是下行的趋势，后续回款能力可能没有那么强，外部融资又偏紧，

房企的经营可能会比较困难。 

在应对策略上，房企首先应注意控制扩张速度，提前储备现金流过冬，在

监管全方位封堵房地产债务融资渠道的情况下，行业分化加大在所难免，未来

可寻找互有优势且能互相借力的同业与金融机构合作共同开发，可以在一定程

度上缓解融资收紧带来的负面影响。 

 风险提示：房地产韧性超预期 
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在监管全面封堵房企融资的当下，我们认为后续房地产投资大概率会出现加速下行，

而且趋势可能会持续到明年年中。 

今年 1—3 月份房地产融资环境相对宽松，不少信托公司在业务开展上也主要以房地

产信托为主，地产信托增量也比较大，长三角地区有部分城市甚至出现了地王，宏观杠

杆率也出现了大幅的飙升。 

这个现象出现之后，政策当局很快作出了反应，4 月份政治局会议强调了结构化去

杠杆，7 月份开始强调房住不炒，期间监管也在加强对房地产企业融资的限制，比如 23

号文禁止信托、银行等金融机构违规向房地产企业输送信贷资金。 

最近这两个月，这种限制房企融资的趋势又得到了进一步的强化，比如较多信托公

司在窗口指导的要求下，房地产信托业务规模不能新增，信托公司投向房地产领域的资

金规模和比例在 7 月份后都出现了明显的下滑。 

一般来讲，房地产企业的资金来源可以粗略分为两类，一类是外部融资，另一类是

以销售回款和运营为主的内部现金流。 

在外部融资里，国内贷款大约占比 15%，是房企融资重要的渠道。但国内贷款门槛

较高，银行多以优质房企为主要客户，小房企得到的支持较少，更多依靠非标融资。我

们调研发现，有些小房企非标融资占其资金来源的比例能达到 50%，而整个行业，非标

融资的比例可能只有 20%左右。因此，如果后续非标融资进一步收紧，房地产行业可能

会出现“二八”分化。 

图表1： 银行信贷多向大中房企倾斜 

 

资料来源：联讯证券，wind    

另外，现在监管对房地产开发贷款也进行了限制，余额不能超过 3 月底的规模，这

样可能导致大型房企的融资也会出现收紧的情况，要更多选择其他高成本的融资渠道。 

内部现金流中，最大的一类是房地产销售回款，占比在 40%以上，现在要求房住不

炒，对这块现金流的冲击可能会比较大。 

一方面，无风险收益率虽然仍处下行的趋势，但住房按揭贷款利率在逆势上行。而

新增居民中长期贷款同比增量（3 月中心移动平均值）与按揭贷款利率有明显的负相关
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性，利率越高，新增居民中长期贷款越低，居民加杠杆购房的动力越低。 

另一方面，全社会对房价上涨的预期也发生了一些变化。央行每个季度公布的储户

问卷调查数据显示，2019 年二季度储户预期房价上涨的比例已经同比下降了 8%。在买

涨不买跌的想法驱动下，刚需或投资性需求的居民可能会更多选择观望。 

因此，后续房地产销售可能也不会太好，开发商销售回款的能力会受到制约。 

图表2： 销售回款占房地产开发资金来源的 42% 

 

资料来源：联讯证券，wind    

还有其他的一些融资手段，现在也同样受到了制约。比如 ABS，尤其是供应链的 ABS，

去年大概新增了 1300 多亿，今年新增大概 1100 亿，是房地产开发资金的重要补充，但

现在供应链 ABS 也被限制了。还有中资美元债，之前很多房企选择发美元债来置换境内

的债务，现在监管要求房企只能置换境外的债务，且必须是一年内到期的中长期债务，

开发商用于开发投资的资金来源进一步受到了约束。 

对于房企而言，摆脱这种融资困境，有两个办法，第一是减少拿地，控制扩张规模；

第二是加快周转，但在居民购房意愿下滑的当下，要加快周转，可能要更需要房企让利，

降价促销。  

短期来看，这种方式确实可以获得更多的现金流。但一来这些内生现金流可能要更

多用于还债（再融资已经受限），二来以降价促销的方式加快周转，会强化房价下跌的预

期，不利于后续销售回款。 

而减少拿地的行为，对地方政府土地出让与房地产新开工会产生明显冲击。我们注

意到，今年土地成交价款出现了断崖式下降，去年尚有 18%，今年则是-27%，一来一去

大概降了 45 个百分点。其中三四线城市降幅最大，我们把全国的土地成交数据减去 100

大中城市土地成交数据，发现三四线城市同比是负 40%到 50%之间，下降的比全国多得

多。这种情况下，以土地购置费用为主的其他投资项到今年年底或明年年初可能会大幅

下滑，降到 5%的水平。由于拿地少，房企土地储备同比增速下滑，新开工同比增速后续

也会大幅下滑。不过，考虑到 2017-2018 年快周转时期，存量开工与施工规模较大，建

安支出还有一定的支撑。综合这两项，我们认为 2019 年年末，房地产投资增速会降到

6%-7%左右。 
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图表3： 土地成交价款尤其是三四线城市的土地成交大幅下滑 

 

资料来源：联讯证券，wind    

另外，我们了解到，棚改其实是有一定的滞后效应的。今年上半年棚改新开工套数

大约 200 万套左右，配合大量前置发行的专项债（大约 40%是棚改专项债），房地产，

尤其是三四线城市房地产多少有些支撑。2017 年与 2018 年棚改做了很多，2019 年上半

年还能享受到最后的红利，所以今年上半年房地产投资没有出现断崖式的下滑。 

但随着时间的推移越来越弱，滞后的效应可能会逐渐消失，产生负面的冲击，比如

上半年 200 万套，下半年不到 100 万套的棚改量，对明年上半年或者明年三季度的房地

产投资产生负面影响。到明年年中，房地产投资可能会进一步下滑至 5%以内，甚至更低

的水平，这对经济增长相对来讲会比较不利，后续需要密切关注。 

图表4： 棚改在 2019年腰斩，下半年剩余开工套数已不足 100 万套 

 

资料来源：联讯证券，wind，住建部    

对房企而言，我们认为后续要规避两类风险。一是货币资金与债务（尤其是短期债



 宏观研究。。。。。。。。。。 

请务必阅读最后特别声明与免责条款 www.lxsec.com  6 / 8 

务）之比较低的风险，如果自有资金规模小，对外部融资过于依赖，信用风险相对来讲

会比较大。二是土地存量储备不足，同时又积极拿地的风险，房地产销售是下行的趋势，

后续回款能力可能没有那么强，外部融资又偏紧，房企的经营可能会比较困难。 

在应对策略上，房企首先应注意控制扩张速度，提前储备现金流过冬，在监管全方

位封堵房地产债务融资渠道的情况下，行业分化加大在所难免，未来可寻找互有优势且

能互相借力的同业与金融机构合作共同开发，可以在一定程度上缓解融资收紧带来的负

面影响。 

 

 

  

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_10402


