
 

 

 

跨境理财通启航，湾区互联互通再上台阶

 9 月 10 日，由人民银行广州分行、深圳市中心支行牵头，广东、深圳银保监局、

证监局共同参与起草的《粤港澳大湾区“跨境理财通”业务试点实施细则》正式发布，

同日，香港金管局也发布粤港澳大湾区跨境理财通业务试点实施细则，拉开了粤港澳

大湾区居民个人跨境购买理财产品的序幕。“跨境理财通”业务包含“北向通”和“南

向通”，南北向同时开放，该业务重磅推出不仅有利于大湾区居民更加灵活地配置家庭

资产，也有利于三地金融机构扩容业务、深化合作，推动大湾区金融基础设施和各项机

制有序进行。 

《实施细则》较 5 月份发布的征求意见稿，主要有以下变化，一是删除了内地行

需具备 3 年以上开展跨境人民币结算业务的经验，也意味着将试点银行的范围进一步

扩大，同业竞争有所加剧；二是明确了内地行可与多家港澳银行合作，拓宽了联动与合

作渠道；三是进一步明确“北向通”投资产品范围，由非保本净值化理财产品（现金管

理类理财产品除外）调整为固定收益类、权益类公募理财产品（现金管理类理财产品除

外）。《实施细则》将于 30日后正式生效，预计粤港澳大湾区“跨境理财通”业务最

快可在 10 月初正式面向社会公众开放。主要关注点如下： 

一、“跨境理财通”落地意义重大 

“跨境理财通”正式落地，是国家支持粤港澳大湾区金融发展、建设国际金融枢纽

的重要举措。 

对金融机构而言，“跨境理财通”的落地将有序推进金融市场互联互通，通过不断
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丰富投资产品类别和投资渠道，实现财富管理客群的扩容，以更高水平对外开放促进

经济高质量发展。有利于进一步加深我国金融市场开放的广度和深度、逐步扩大人民

币跨境使用的范围。 

对湾区个人而言，“跨境理财通”的落地可促进大湾区居民个人跨境投资便利化。

当前，粤港澳大湾区内经济、人员交流往来频密，大湾区一小时生活圈效应明显，区内

居民对跨境理财存在较大需求。一方面，人民币资产吸引力增强，港澳地区个人有北上

投资理财渠道诉求；另一方面，内地居民个人资产配置有多元化、全球化的需求。“跨

境理财通”业务迎合跨境投资诉求，为有序放开个人资本项目奠定基础。 

二、《实施细则》是整体性的制度安排，为跨境理财通持续、稳健运营提供了良好

的基础 

投资客群方面，《实施细则》对北向、南向的投资者均设定准入条件，包括投资者

需有投资经历、家庭资产/净资产符合要求等，可叙做跨境理财业务的客群资产实力较

强，该客户群体优质，是湾区银行拓展财富客户的重要来源。 

投资产品方面，“北向通”可投资内地理财公司发行的固定收益类、权益类公募理

财产品（现金管理类理财产品除外）以及经内地公募基金管理人公开募集的证券投资

基金。“南向通”可投资在香港注册成立并经香港证监会认可的基金、债券和人民币、

港元和外币存款等。进一步降低了内地、港澳投资者投资异地金融市场的门槛。 

制度整体安排方面，《实施细则》通过多层次制度安排防范金融风险，如额度控制、

闭环管理、跨境汇兑、参与机构等，通过“唯一合作银行”制度实现跨境资金流动的实

时追溯，保障了后续业务的持续稳健运营。 

三、“跨境理财通”为湾区内银行带来新的业务增长点，可有效推动银行间合作与

竞争，激发湾区金融创新活力 

“跨境理财通”对中资、境外银行业金融机构的零售银行业务而言均是一次重新布

局财富管理市场的重大机遇，财富管理能力强的银行更加受益。粤港澳大湾区属于全

球商业银行最为密集的地区之一，湾区内银行拥有规模不断增长的财富管理客群，“跨
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境理财通”的落地，可促进银行丰富理财产品线，可谓得产品者得天下。由于港澳投资

者更换销售银行手续复杂，决定了业务具有一定排他性，因此竞争格局下，银行要加快

布局、抢占先机。 

“跨境理财通”是粤港澳三地银行在个人跨境理财业务上开展的全方位合作，业务

涉及开户、资金汇划、投资理财等多项环节，以上均对内地及港澳银行的跨境合作能力

提出了较高的要求，包括在账户基础、业务系统、网点布局、营销服务、投诉处理、业

务运行上实现衔接。《实施细则》允许采用远程方式为港澳居民开立内地银行结算账

户，这极大简化了跨境理财通的开户流程，也对湾区银行加大金融科技的投入力度提

出了更高的要求。 

目前各行均已蓄势待发，在开户、宣传、产品管理等方面均开足马力，希望实现首

发。如工商银行推出湾区服务通和湾区账户通等业务；招商银行和恒生银行已遴选出

近百项理财和基金产品上架，此外招行将预计推出支持港澳客户在线开立手机银行服

务及线上双录系统；中行则在客群上有港人客户数规模优势及独家香港见证开立境内

II 类账户资格的渠道优势。如想保持竞争优势，商业银行有三点需关注：一是需要实

现为港澳居民远程开立手机银行等电子银行服务，解决跨区域问题，提升符合监管需

求的线上服务能力；二是根据部分港澳投资者偏好保本、低风险类型产品特点，快速推

出符合投资者需求且具有价格优势的产品；三是湾区内地银行应继续加强港澳合作/销

售银行的合作与联动，拓宽跨境客户渠道。 

 

 

                                            （点评人：深圳市分行大湾区金融研究院 王巍） 
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