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转变电信行业业务流程，推动实现

更加可预测的业务成果，提高生产

力，缩短订单周期，更快实现价

值，显著降低成本。 

谈话要点 

我们正处在各类流程从人类为主、技术为辅转变为技术为

主、人类为辅的关键拐点。 
以客户为中心的敏捷设计与智能自动化平台的结合，将彻底

改变电信业务流程。 

取代繁琐的任务 
机器人技术与认知流程自动化结合使用，有助于减少与低价

值的处理流程相关的过高成本。 

在短短数月内实现意义非凡的改变 

业务效益大幅提升，绝非扩展单一技术所能及。 

巨变迫在眉睫 

现阶段，电信运营商的业务领域备受挤压，迫切需要增加网

络容量以满足与日俱增的客户需求；然而，股东不愿投资发

展非网络领域，因而他们的压力不断增加。全球电信行业竞

争激烈，运营商一边要不断降低运营成本，一边又得持续满

足客户需求，必须在两者之间找到平衡点。他们通常只进行

小规模的技术投资，而这会稀释利润；此外，自动化技术往

往与已有十几年历史的系统所支持的繁琐流程捆绑在一起，
难以施展。更糟糕的是，在实施自动化技术的过程中，往往

会忽视客户体验，也未评估如何利用人工智能 (AI) 提高生产

力。因此，我们建议综合运用人工智能和机器人流程自动化 
(RPA) 技术，帮助电信行业节约成本，增加产出，创造更多

价值。 

从重新认识客户入手 

电信企业为了在销售环节打造令人难忘的客户体验、快速应

对变化及不断降低的成本，往往离不开传统的“从商机到现

金”流程。但是这种流程通常十分复杂，主要关注于内部，
而且比较僵化。传统流程与多个原有系统紧密耦合，缺乏事

务可视性，而且执行周期较长，往往导致服务质量不理想，
客户不满意。由于流程执行速度缓慢，导致客户难以保持忠

诚度，很容易转而寻找更优质的服务。 

通过将以客户为中心的敏捷设计与智能自动化平台结合，有

助于转变电信流程，推动实现更加可预测的业务成果，提高

生产力，缩短订单周期，更快实现价值，显著降低成本。 

电信行业充斥着数量庞大、高度重复、异常繁复、基于规则

的人工事务 — 如订单验证、服务履行、服务保证、计费、
收益管理和网络管理等。而流程自动化技术可将常规单调、
耗时耗力而且容易出错的业务任务转变为简化的自动化任

务。我们正处在各类流程从人类为主、技术为辅转变为技术

为主、人类为辅的关键拐点。人工智能技术的进步是实现智

能自动化的主要动力，通过机器学习优化流程，促进客户体

验个性化，从而推动企业运营模式转型。 
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企业 IT 文书处理 

对于采用人工流程的电信企业，从基本机器人升级至智能互

动或 RPA 后，由于以下方面的革新，他们能够取代繁琐的任

务，节约更多成本，并且提高员工队伍的生产力： 

- 创造智能流程，自动完成数据录入、验证和对账等后台 
活动。 

- 支持客户执行自助服务，使销售人员能够集中精力去处理

复杂的订单。 

- 通过辅助销售推动交叉销售和追加销售，并提供建议，确

保所有销售人员均可掌握最佳销售方法。 

图 1 
采用智能后台自动化的确切成本 
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增强 

专业化 

传统中端部门 
约 40% 至 50% 的流程 

通过综合运用机器人流程自动化和认知流程自动化，不但可

以减少与低价值的处理流程相关的过高成本，还有助于实现

更高价值（见图 1）。企业培养这些自动化和人工智能技能的

最佳方式是建立人才中心，当然，这必须和企业的共享服务

组织保持同步。 

开展工作的适当工具 

顶部（Over-the-top，OTT)方法有助于打造全新的用户体

验。我们的想法是保留原有系统（也称为“记录系统”）功

能，将其作为业务事务的管理者。通过现有 API 或微服务

与“记录系统”进行交互，企业可以更自如地重塑用户体

验，综合运用业务规则引擎、业务流程和管理 (BPM)、人工

智能、RPA 和区块链等功能。 

行政长尾效应  
约 20% 至 30% 的流程 

自动化 

专业化程度 

机器人自动化 

一般化 

知识库  
约 20% 至 30% 的流程 

协作 

智能



售前 

认知流程自动化平台 

数据标准化和验证

业务流程规则管理

微服务

销售 

工作分配和监控

单一门户

机器人

现有应用资产 

定价 签约 订单管理

虚拟客服

机器人

API

订购
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指导型销售人员应用 区块链 客户自助服务 

如果两个或更多的系统协同工作但在 
IT 环境中并未直接相连，则它们处

于解耦状态。这样不仅有利于营造现

代数字体验，还能证明未来转型投资

的合理性。 

变革的模式 

大型业务支持系统 (BSS) 和运营支持系统 (OSS) 转型计划

在电信行业不是很成功。BSS 转型可能需要数年之久，耗

资更是达数百万之巨；68% 的电信运营商遭遇重大转型失

败，40% 的电信运营商因项目失败而造成的损失超过 
2,000 万美元。1 这些运营商的原有系统和流程格局十分复

杂，不再能满足敏捷环境的要求，而且彻底改造的难度极

大。成本超支、预算翻倍、项目失败以及流程拉长使电信行

业变革备受困扰。预计超过半数 (70%) 的数字化转型项目

将以失败而告终。2 

我们的重点是推行有效模式，积极寻找有助于推动优化业务

流程的替代方案。短期内大幅提高生产力并非不可能。另

外，这还可以根据时间、资源和预算情况建立缓冲空间，使 
IT 部门能够从容做出基本的技术投资决策，执行系统转型

战略。 

图 2 
将现有应用与客户体验解耦 

综合运用这些工具，让它们各施所长，可以显著放大业务优

势，实现一加一大于二的效果。从而透明而又灵活地自动执

行业务流程，有效应对业务需求。嵌入了 RPA 的技术不仅可

以自主做出决策，支持推理和记忆，还能提供新锐洞察，促

进数据发现。例如，在销售订单管理流程中采用人工智能和 
RPA 技术可以为销售人员提出持续改进建议，指导他们提高

数据准确性（见图 2）。结构化方法可提供整体流程自动化

平台，包含各种记录的组件、方法和工具，旨在重新设计体

验，实施自动化的“从商机到现金”流程。整体流程平台与 
IT 系统松散耦合，不必调整或重新设计即可与现有 IT 系统进

行交互。这种平台的目标是为用户提供统一的增强型体验，
充分发挥经过时间检验的原有功能组合的潜力。 

销售人员 合作伙伴 客户 

仪表板 

计费



技术债务继续扩大 

在自动化浪潮中，机器人的作用被过度使用和过度延

伸，不仅广泛应用于处理重复性任务，而且还用来整

理业务流程和规则。特别是，哪怕用户几乎完全不了

解业务架构和软件工程原理，也可以进行 RPA 编
码。人们往往在仓促之间编写 RPA，导致复杂的代

码库不断扩散。为了实现短期效率，却牺牲了未来敏

捷性。 

思考区块链在电信行业中的应用 

鉴于许多电信企业需要克服全球计费和财务结算难

题，而区块链可以处理多方参与的复杂交易，自然

成为自动化流程平台的新宠。区块链可以显著缩短

清算和结算时间，从而加快交易速度 — 超过 1/3 的 
CSP 主管表示已在考虑或正在积极采用区块链。3 
35% 的主管认为区块链有助于简化和自动执行业务

流程，因为区块链能够使各运营环节更趋合理化。4 
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变革并非必然一蹴而就，亦可在渐进式的冲刺中逐步实现。
从传统的多年 IT 转型转变为敏捷交付方法和最小可行产品 
(MVP) 后，电信行业可按照灵活协调的路线图，积跬步而至

千里。因此，随着技术逐步朝易于使用的“即服务”模式转

变，迭代式创意的成本急剧下降。只需数月时间即可实现意

义非凡的变革。构成 MVP 的维度有很多，包括批量处理难

点、自动化平台功能、流程步骤、产品和市场细分。例

如，MVP 可以： 

- 提取各种结构化、半结构化和非机构化来源的订单请求，
如电子邮件文本、表格、电子表格或 PDF 附件，以便自动

解读合同。 

- 阅读并理解入站客户请求，如文本、表格和电子表格，以

及关于订单、争议、投诉或服务请求的电子邮件附件。 

- 规范、验证和丰富此类输入并进行分类，确保通过最适合

的后台代理自动处理事务。 

流程自动化平台位于现有 IT 系统的“顶端”，不仅可以显著

节约成本、加速订单履行，还能降低运营成本并大幅提高生

产力。该平台与 IT 交互，但不需要做出重大变更。电信企业

可以借此设计期望的客户体验，然后实施转型后的流程，帮

助营造这种体验。 

鉴于不再需要密集的人工干预，在流程平台的支持下创建流

程和体验将会带来很多好处，包括提高生产力、缩短周期时

间、降低成本及提高客户满意度。 

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_38805


