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中国网络婚恋交友市场核心企业季度热点 

中国网络婚恋交友市场PC端用户行为 

中国网络婚恋交友市场下季度趋势展望 
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中国网络婚恋交友市场移动端用户行为 3 
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中国网络婚恋交友服务核心企业介绍 

来源：艾瑞根据访谈资料和公开数据整理，排名不分先后。 

世纪佳缘 百合网 珍爱网 

2005年5月，百合网正式发布 
“心灵匹配，成就幸福婚姻”
的独特婚恋服务模式。2007年
3月，百合网成为第一个采用
公安部身份认证系统的婚恋网
站，率先实行实名制。 
2015年4月20日，百合网获两
上市公司参股，增资规模
14.83亿元。2015年5月22日
起，百合网宣布将正式进入免
费沟通时代。 
截止到2015年8月，百合网主
站会员总数达9000万。主要特
色服务为心灵匹配服务和线下
相亲店。 

2003年，世纪佳缘成立，以
互联网婚恋平台模式为主，
2009年推出高端猎婚服务，
2011年5月11日晚，世纪佳
缘成为唯一在美国纳斯达克
成功上市的婚恋网站。 
2013年开始扩大高端猎婚服
务，为精英阶层提供定制化、
高效的婚恋服务，并开创婚
恋交友网站按效果付费盈利
新模式。 
截止到2015年8月，世纪佳缘
主站注册用户突破1.35亿，
增长迅速，主要的特色服务
为在线自助婚恋服务、个性
化匹配和一对一红娘服务。 

珍爱网是国内唯一完全以
征婚服务为核心的专业人
工红娘网站。运营模式是
“网络征选+红娘电话”，
通过电话为注册会员牵线
做媒，并具有多项身份诚
信认证。 
珍爱网创始于1998年5月，
2006年正式更名为珍爱网，
截止2015年8月，珍爱网
注册会员达8000万。主要
特色服务为网络甄别和电
话红娘，并有2000人的专
业红娘团队。 
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中国网络婚恋核心企业世纪佳缘介绍 
2015Q3世纪佳缘净收入为1.83亿元，同比增长13.1% 

来源：艾瑞咨询根据世纪佳缘公开财报整理。 
 

 

2015Q3世纪佳缘净收入人民币1.83亿元，同比增长13.1%，环比增长1.5%，净收入的增长主要得益于一对一红娘业务的
持续扩张。 
艾瑞分析认为：一对一红娘业务保持持续增长的原因主要有：一方面是一对一红娘服务中心和所覆盖城市数量的增加，截
至2015年9月30日，世纪佳缘在全国74个城市设有99家服务中心，其中新增12家，关闭1家。另一方面是已有服务中心销
售额的增长，本季度同店销售额增长28.5%。 
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中国网络婚恋核心企业世纪佳缘介绍 
世纪佳缘一对一红娘服务同比持续增长37.7% 

来源：艾瑞咨询根据世纪佳缘公开财报整理。 
 

 

世纪佳缘净收入主要以在线服务收入和一对一红娘服务收入两部分为主体，2015Q3世纪佳缘在线服务净收入为人民币1.1
亿元，占总净收入的59.5%，较去年同期的人民币1.07亿元增长2.1%；一对一红娘服务净收入为人民币6810万元，占总
净收入的37.3%，较去年同期的人民币4950万元增长37.7%。 
而世纪佳缘净收入第三部分线下活动及其它服务的净收入为人民币580万元，占总净收入的3.2%，较去年同期的人民币
550万元增长4.7%，较前一季度的人民币380万元增长56.3%。同比增长主要是由于公司线上广告数量的增加，环比增长
主要是由于公司为线下活动引入了更多赞助以及公司广告收入的增加。 
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2015Q3中国网络婚恋行业季度热点 

来源：艾瑞根据公开资料整理。 

世纪佳缘 
 
根据世纪佳缘2015Q3财报显示：（1）世纪佳缘非美国通用会计准则净利润为人民币2320万元，较去年同期的非美国
通用会计准则净利润人民币480万元增长386.8%，较前一季度的人民币1950万元增长18.7%。（2）一对一红娘服务净
收入为人民币6810万元，占总净收入的37.3%，较去年同期的人民币4950万元增长37.7%，较前一季度的人民币6310
万元增长7.9%。 

 
世纪佳缘Q3季度在移动端方面：（1）ios版本中优化了照片上传功能和推送规则缘分圈，此外新增了缘分圈用户图标
和订阅号（2）andiord版本则进行UI细节调整并增强App的稳定性。 

 

百合网 
 

2015年9月，百合网向新三板递交了《公开转让说明书》。说明书显示，百合网2015年1月到4月的营收为7388万元，
亏损为13万元；2014年营收2.98亿元，净亏损3668万元。说明书中同时表示，公司亏损主要是由广告营销费用以及业
务布局造成，而且未来会继续拓展新的业务并开展线上沟通免费策略，故亏损仍将持续一段时间。 

 
2015年9月，百合网联合阿姨帮、麻辣诱惑、海尔等众多企业，举办“吃货相亲节”。 

 

网易花田 
 
2015Q3网易花田移动端App新增QA小游戏、搭讪广场和聊吧等功能，进一步优化移动端用户体验。 

2015Q3中国网络婚恋行业市场规模为7.43亿元 
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中国网络婚恋交友市场核心企业季度热点 

中国网络婚恋交友市场PC端用户行为 

中国网络婚恋交友市场下季度趋势展望 
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中国网络婚恋交友市场移动端用户行为 3 
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中国网络婚恋交友PC端网民规模及行为 

2015Q3月度覆盖人数趋向稳定 

来源：iUserTracker. 家庭办公版2015.11，基于对40万名家庭及办公（不含公共上网地点）样本网络行为的长期监测数据获得。 
 

根据艾瑞咨询iUserTracker监测数据显示，2015年9月，中国网络婚恋交友服务PC端月度覆盖人数为2126.9万人，从整体
变化趋势来看，2015年月度覆盖人数的增长趋向稳定。 
艾瑞分析认为：一方面，受互联网整体大趋势影响，网民不断从PC端向移动端倾斜，PC端持续受到挤压。另一方面，各
类细分领域社交网络的不断兴起，丰富了网络婚恋用户的沟通渠道，一定程度上分流了部分PC端用户。 
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