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执行摘要

来源：艾瑞咨询研究院自主研究及绘制。

商用实践

厂商研究

❐ 在“iResearch Vendor：厂商竞争力象限（2021Q1 – 2022Q3，隐私计算+金融，中国）”的评
估中，共计有10家厂商入围象限。象限定义了综合领导者、实践竞争者、持续竞争者、发展竞争
者四类厂商，每一类厂商均有其值得被关注的优势能力。

❐ 基于市场调研及分析师研究，象限围绕“阶段性市场分化、厂商格局演变、厂商能力演变、客户
关注的厂商能力”对金融市场的隐私计算供应商竞争现状及市场格局走势展开了解读。

❐ 艾瑞可信科技团队在行业中首次定义了TDaaS（Trusted Data（intelligence）as a Service，可信
数据（智能）即服务）理念，这是一项值得被数据提供者、数据应用者及服务商共同关注的数据
安全可信流通的能力范式。分析师给出了TDaaS的三层关键能力，并对TDaaS进行了概述性解读。

❐ 研究团队围绕对金融机构用户、技术服务商的调研，对隐私计算在金融领域的整体商用实践情况
进行了分析。包含隐私计算平台建设、平台选型研究、隐私计算应用场景实践、商业模式、技术
实践扩展等方面的研究内容。

❐ 针对隐私计算平台建设类项目，报告基于客户类型、技术方案、市场特点与项目价格进行了统计
与分析。围绕隐私计算平台选型象限，对10余个要点技术指标进行了分析，列举了值得关注的金
融隐私计算平台能力。

❐ 应用场景实践方面，报告围绕基于隐私计算的数据源链接能力、金融业务理解和经验、数据调用
的合规性、流量接入等多项要点能力展开了分析。

❐ 报告围绕“iResearch：隐私计算商用实践周期洞察矩阵（平台建设+场景实践的研究，中国金融
市场）”从技术平台建设、应用场景实践两个角度洞察了全行业周期的发展走势。
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独立性、客观性声明

来源：艾瑞咨询研究院自主研究及绘制。

iResearch Vendor：厂商竞争力象限（2021Q1 – 2022Q3，隐私计算+金融，中国）的研

究因不受任何组织或个人的委托而保持高度的独立性。评估过程将在分析师研究、金融机

构用户反馈、厂商调研等多种形式与方法下展开执行，以确保研究及评估结果的客观性。

© iResearch Vendor：厂商竞争力象限（2021Q1 – 2022Q3，隐私计算+金融，中国）
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评估背景及客户之声

注释：1&2、受访的金融机构数量为90家，接受访谈的领导者共计151位。受访者涵盖金融机构中的IT/技术、金融业务团队的领导者与应用者。
来源：研究团队市场调研、艾瑞咨询研究院自主研究及绘制。

金融机构用户发起的隐私计算项目中，服务商的两大方面能力被客户所关注

一方面是，隐私计算平台建设、跨平台互联互通建设等产品技术能力；另一方面是，基
于隐私计算的数据链接调用、场景建模、流量接入等可信数据运营能力。因此，这两个
方向将被纳入厂商评估的关键维度。

受技术多样性等因素的影响，客户难以仅通过POC对供应商的技术能力全貌展开完全精
准的判断；部分金融机构会考虑采纳多个供应商

约25%的金融机构客户提出1：真实业务环境的实践成效同POC及形式化验证中的表现
存在差异（受技术多样性、产品特殊性、计算数据量、业务环境等因素的影响，会导致
其差异性的出现。此外，市场调研发现，极少数技术供应商在POC中存在技术舞弊的现
象，也是造成差异出现的原因之一）。

另外，部分用户反馈，未来的技术平台建设与应用场景实践中，如具备必要性条件，可
考虑纳入不止一个服务商来丰富或强化综合能力。

厂商的当下服务能力与持续服务能力同样重要

65%+的金融机构客户提出2：除了关注厂商是否能够帮助机构在现阶段良好地实现隐私
计算平台建设和可信数据运营及应用场景实践外，还需要关注厂商的持续服务能力以保
证技术ROI的持续向好。
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持续竞争者

实践竞争者

厂商竞争力象限（隐私计算+金融）

注释：1、实践竞争力围绕厂商在“产品技术、场景应用&可信数据运营、商用实践经验”三个方面的现阶段综合能力展开考察，是对厂商目前实践能力的综合评估；2、持续发展竞
争力围绕厂商在“产品技术、场景应用&可信数据运营、商用实践经验”三个方面的战略及其将战略付诸实践的能力展开评估，一方面考察厂商战略的合理性与领先性，另一方面结
合厂商的现有能力及资源，考察厂商是否能将其设定的战略付诸于实践，是对厂商持续发展能力的综合评估。
来源：艾瑞咨询研究院自主研究及绘制。

综合领导者

本次评估范畴涵盖25家隐私计算服务商(艾瑞可信科技

团队提名+金融机构提名)，基于评估标准，共计10家

厂商入围象限。

象限中每一个厂商用例的位置，反映的是产品与技术、

场景应用与可信数据运营、商用实践在实践竞争力及

持续发展竞争力上的综合评估。而入围者均具备不同

方面的差异化优势。比如某一入围者很有可能处于非

综合领导者象限，但其在某项技术能力上，拥有全行

业领先的水平。

因此不建议金融机构用户仅根据厂商在象限所处的位

置作为单一的供应商参考信息，金融用户应该结合具

体需求及厂商专长，匹配最佳合作者。

有关象限咨询，请点击“联系分析师”进行交流

洞见科技
蓝象智联

富数科技

数牍科技

金智塔科技

联系分析师

象限说明

Qualification Statement for Quadrant

华控清交

同盾科技

融安数科

瑞莱智慧 天翼电子商务（天翼数科）

iResearch Vendor：厂商竞争力象限
（2021Q1 – 2022Q3，隐私计算+金融，中国）

发展竞争者

其他

© 2022.10 iResearch Inc.
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https://661dc4cc4fbe59d6.share.mingdao.net/form/80aceff2353143f591df62d992e93f99?source=
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评估方式及指标体系

来源：艾瑞咨询研究院自主研究及绘制。

评估方式
❐评估指标的设置重点参考了金融客户（覆盖技术及业务团队）在隐私计算商用实践中所关注的厂商能力。

❐象限评估围绕金融机构（客户侧）的意见征询、面向厂商的调研等多种形式展开。研究团队面向已经开展隐私计算实
践的金融客户，征询了其正在合作或者POC中接触过的厂商在产品技术等多项能力上评估意见。同时面向厂商展开问
卷、访谈或产品演示等形式的调研。为了保证评估的客观性，我们不会只参考单一调研渠道的反馈信息。

iResearch Vendor：厂商竞争力象限(2021Q1 – 2022Q3，隐私计算+金融，中国)主要评估指标
实践竞争力 持续发展竞争力

商
业
拓
展

指标 重要性 指标 重要性 指标 重要性

产
品
技
术

安全性

性能

功能与技术覆盖度

跨平台互联互通

信创适配能力

高

高

高

高

高

场
景
应
用
&
可
信
数
据
运
营

数据源质量及稀缺性

数据源种类覆盖度

金融业务理解能力

金融场景模型数量

数据源的合规性审查

流量对接能力

高

高

高

中

高

中金融场景的适配能力 高

低

商
用
经
验

客户数量与类型

平台建设类项目考察

高

高

场景实践类项目考察 高

客户评价 高
每一项策略的评估中，会根据厂商的现有资源与能力来评估
厂商能否将其予以实现，进而评估厂商的持续发展竞争力。

场
景
应
用
&
可
信
数
据
运
营

可信数据运营理解及发展策略 高

数据源生态发展策略 高

应用场景实践扩展策略 高

数据源合规保障策略 高

流量引入策略 中

产品
技术

产品与技术能力发展策略 高

跨平台互联互通发展策略 高

销售与营销策略 高

技术及应用场景的商用扩展策略 高

商业模式理解与发展策略 中

商业合作模式设定

中

服务能力 低

计算的精确性 高

合规与审计 高

其他 低

无可信第三方的实现方式
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象限的四类厂商描述及纳入说明

来源：艾瑞咨询研究院自主研究及绘制。

实践竞争者

发展竞争者

❐ 综合领导者在实践竞争力及持续发展竞争力中均拥有卓越的表现。

❐ 在金融隐私计算市场，综合领导者在客户数量上拥有领先的市占率，值得客户信赖的产品技术能力，在多数的竞争性磋商中，可
以获得优于其他厂商的成绩。在深刻理解金融应用场景的同时，可为客户提供可信数据链接调用及场景建模等服务。综合领导者
往往基于隐私计算构建了符合TDaaS能力方向的发展战略，并有能力将战略付诸于实践，进而在未来的商用实践中保持竞争优势。

❐ 实践竞争者在实践竞争力方面拥有卓越的表现。

❐ 在金融隐私计算市场，实践竞争者在实践竞争力评估中取得了相对于持续竞争者、发展竞争者更高的综合得分。实践竞争者可以
在“产品技术、场景应用及可信数据运营、商用实践”的多项能力中均具备行业领先优势，亦或是在其中某一项能力上拥有领先
于其他厂商的卓越影响力而提升了实践竞争力的总体评估得分。

❐ 持续竞争者在持续竞争力方面拥有卓越的表现。

❐ 在金融隐私计算市场，持续竞争者基于对市场需求及技术发展的敏锐、深度的判断，在厂商的产品技术能力、场景应用及可信数
据运营、商用实践策略及服务方式上设定了明确、符合市场需求及行业发展方向的战略。更加重要的是，这些厂商有能力实现其
所设定的战略，进而在未来的商用实践中赢得竞争优势。

❐ 发展竞争者在某个（或某些）细分能力上，表现出了值得关注的优势。

❐ 在金融隐私计算市场，发展竞争者因具备某个细分方向的能力而值得被客户关注，这些细分能力可以是下述的一种或多种：专注
于某一个细分领域的利基市场、拥有可以证明能力的客户案例、在某一项技术能力上存在特色优势、可基于隐私计算链接某类同
金融业务高度匹配的价值数据源、对金融业务或某类金融场景拥有深度的理解能力、拥有潜在竞争力的市场后入局者。

综合领导者

持续竞争者

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_47928


