
 

清科观察：二级市场难突破，餐饮行业投资降至冰点  

2011-11-08  清科研究中心  张亚男 

据有关信息显示，由于证监会提高内地餐饮企业 IPO 门槛，俏江南、广州酒家、小南

国、金钱豹、顺峰集团等多家餐饮企业上市计划全面搁置。这种二级市场难突破的现状，加

之 VC/PE 退出心切，中国餐饮市场投资降至冰点。 

 

2011 年中国餐饮行业投资降至冰点 

据清科研究中心数据库最新数据显示，2005-2011 年上半年，已经披露的中国餐饮行业

的投资事件为 33 起，其中已经披露投资金额的投资案例为 20 起，披露的投资金额总额为

4.27 亿美金，平均投资金额为 2134 万美金。相比于其他行业而言，中国餐饮行业的投资事

件较少，这与中国餐饮行业的规范管理程度紧密相关。从已经披露的单笔投资金额来看，已

经披露的投资金额均不大，投资金额主要分布在 1000-2000 万美金及 3000-5000 万美金区

间。 

从历年投资情况来看，2008 年是中国餐饮行业投资的黄金年，俏江南、呷哺呷哺、一

茶一坐等相继在 2008 年获得 VC/PE 资本注入。2009 年，随着中国相关监管部门加大对餐

饮行业的上市监管力度，中国餐饮企业二级市场难以破局，使得 VC/PE 对中国餐饮企业投

资热情锐减，2011 年上半年，中国餐饮行业仅有唐宫中国获得兰馨亚洲 600 万美元的投资。

无论是投资笔数还是金额均降至冰点。 
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据清科研究中心数据库显示，历年来，中国餐饮行业的上市公司共有 8 家，分别是百花

村、西安饮食股份有限公司、福记食品服务、全聚德、小肥羊、北京湘鄂情股份有限公司、

乡村基、唐宫中国。其上市地点以香港主板、纽交所、深交所、上交所不一，上市企业中仅

有两家企业具有 VC/PE 支持。从上市公司在二级市场的表现来看，一般而言，其上市公司

业绩表现优于市场平均水平，这或许可以成为未上市餐饮企业上市的一线光明。 

 

餐饮行业投资较具风险，但并非机会全无 

面临中国庞大的餐饮消费市场，VC/PE 既面临诱惑，又不得不考虑众多风险因素。 

（一）中国餐饮企业管理规范性相对不足，成长存在一定的不确定性 

从餐饮行业整体市场情况来看，餐饮行业的入门较为容易，通过“小本经营”的思路，

尽管可以赚取一定的收益，但是餐饮企业的内部管理结构容易缺失，例如在食品质量管控、

现金管控、员工管理、骨干员工激励等方面都存在问题，不利于企业做大做强，面对竞争日

益激烈的市场，“小作坊式”的运营模式难以支撑餐饮企业的快速发展。 

（二）餐饮企业现代管理人员严重缺失 

管理团队缺失及人才匮乏是中国连锁餐饮行业普遍遇到的问题，包括已经上市的大型餐

饮企业，由于传统餐饮行业人员素质普遍还处于一个学习提高的阶段，甚至有少数人没有经

过系统的培训，一旦进入这种行业化、企业化的规范流程便显得比较局促，人才问题成了限

制连锁餐饮行业扩展规模和速度的主要原因。 

（三）食品安全监控与管理任重道远 

餐饮行业处于与消费者日常生活联系最紧密的领域，因而行业整体对食品安全监督及质

量控制有较高的需求。对于中国中小型餐饮企业而言，由于基础薄弱，监管能力还不完全适

应餐饮产业发展和人民群众对食品安全的要求，确保餐饮服务食品安全任重道远。而对于大

型餐饮企业而言，随着连锁门店和菜品种类的增多，如果质量控制的某个环节出现疏忽，食

品安全得不到保证，则影响整个企业的发展，甚至毁灭一个企业。 

（四）餐饮行业与资本对接不足，资本证券化程度较低 

长久以来，由于众多餐饮企业可以快速的从经营中获利，保证现金流及适当扩大再生产，

为此，其与资本市场的对接明显不足，证券化资本化程度较低，企业运营过程中存在众多不

规范，如税收、员工福利等方面，这对于餐饮行业的规模化、规范化发展存在巨大的障碍。 

（五）市场竞争加剧 

餐饮行业的市场竞争日益加剧，由单纯的价格、质量的竞争发展到产品与企业品牌、文

化的竞争，从单店竞争、单一业态的竞争发展到多业态、连锁化、集团化、大规模的竞争；

从国内企业竞争为主发展到国内企业与外资企业的竞争等等。市场竞争的加剧，一方面，使

 



 

得行业优胜劣汰，发展日趋理想；另一方面，竞争或将引起价格战等，价格战将削薄餐饮企

业的利润空间，由此或将出现菜品、服务等质量难以保证的怪圈。 

尽管中国餐饮行业存在一定的不足，但是总体来看，中国餐饮行业具有一定的投资前景。

清科研究中心分析认为，从餐饮业态来看，较具投资价值的餐饮业态主要集中在火锅企业、

西式正餐企业、休闲餐饮企业等。另外，从餐饮市场的产业链角度来看，除了上述的各类值

得投资的餐饮业态之外，冷链物流企业的需求将不断提升，但是这类市场在中国上属于新兴

市场，投资机会巨大。 

 

―――――――― 

关于清科 

 

清科集团成立于 1999年，是中国领先的创业投资与私募股权投资领域综合服务及投资机构，

主要业务涉及：领域内的信息资讯、研究咨询、会议论坛、投资银行服务及直接投资。 

 

服务介绍： 

 

清科研究中心于 2001 年创立，研究范围涉及创业投资、私募股权、新股上市、兼并收购以

及TMT、传统行业、清洁技术、生技健康等行业市场研究。目前，清科研究中心已成为中国

最专业权威的研究机构之一。清科研究中心旗下产品清科数据库（Zdatabase）是一款覆盖

中国创业投资及私募股权投资领域最为全面、精准、及时的数据库，为众多有限合伙人、

VC/PE投资机构、政府机构等提供专业的信息服务。 

 

清科互动平台是目前国内影响力最大的投资人及企业家交流平台，每年参会人数总和逾万人

次，拥有国内最强的投资人关系网络。旗下会议论坛品牌包括中国创业投资暨私募股权投资

论坛、中国有限合伙人峰会、中国高成长企业家峰会及创业投资俱乐部。 

 

清科资本是清科集团旗下的投资银行业务，为中国高成长企业提供全方位融资、并购和重组

方案，每年协助 20 多家企业完成资金募集和并购，交易金额超过 2 亿美元。行业涵盖互联

网、通信、教育、健康医疗、消费、零售及服务业等方面。 

 

清科创投是清科集团于 2006 年募集成立的创业投资基金，专注于投资具有高增长潜质的中

国企业，主要采取联合投资的方式和国内外著名创投机构投资于中后期企业，以领投或联合

领投的方式投资于早期的创业企业。 

 

清科投资是清科集团旗下专注于母基金(FoF)的管理平台，是一支专注投资中国市场上优秀

的创业投资（VC）和私募股权基金（PE）基金的母基金。于 2011 年成立，首期募集目标

20 亿元，总募集规模为 50 亿元。 

 

投资界是清科集团旗下领先的中国私募股权投资行业门户网站。以强大的投资人关系网络为

基础，致力于为业界人士提供最及时、准确、深入的市场报道，并整合清科集团十余年的行

业研究资源，倾力打造具备丰富数据及深入分析的专业化网站。 

 

http://www.zero2ipogroup.com/
http://www.zero2ipogroup.com/research/
http://www.zdbchina.com/
http://www.zero2ipogroup.com/events/
http://www.zero2ipogroup.com/capital/
http://www.zero2ipovc.com/cn/
http://www.zero2ipogroup.com/fof/
http://www.pedaily.cn/


 

 

 

更多详情请咨询 400-600-9460 
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