
 

客户集中度过高是贝隆精密

未来最大的隐患 
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意见领袖/看懂财报 

2023年 1月 30日，贝隆精密科技有限公司（以下简称“贝隆精密”）

发布了创业板上市招股说明书（注册版），在风险因素中，客户集中度高是

公司眼中未来最大的风险。 

 

客户集中度反映了发行人对主要客户销售的依赖程度。通常来说，当

企业客户集中度过高时，如果出现重要客户流失或自身发生重大不利变化

等情况，发行人的业务稳定性及持续性可能受到影响。 
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招股书相关数据显示，2019 年度到 2022 年上半年，贝隆精密前五大

客户为舜宇光学、安费诺、长益光电、海康威视、大华股份，前五大客户

的销售收入占公司当期营业收入的比例分别为 2019 年 90.74%、2020 年

92.92%、2021 年 93.85%和 2022 年上半年 93.45%。 

在这五家大客户中，来自舜宇光学和安费诺的营收又特别集中。在

2019 年，来自舜宇光学的营收一度占到了当期营业收入的 70%，可以说

贝隆精密靠舜宇光学起家也并不为过。2021 年开始，安费诺成为该公司最

大客户，舜宇光学成为第二个大客户。 

虽然从占比来说，贝隆精密对于舜宇光学的依赖度呈现下降趋势，但

是这种下降是伴随着对舜宇光学的销售额逐渐下降而来的，客观的说，这

种下降并不是一种好兆头。 

招股书显示，报告期内公司对舜宇光学（含其产业链合作厂商）的主

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_52083


