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“大而不倒”成为历史？ 

--33 家千亿规模房企信用质量不一 

2021 年 10 月 19 日  

标普信评认为，目前房地产开发行业的监管思路已从侧重需求侧管理转变为供给侧和需求侧兼顾，这

或将推动房企经营思路和经营模式的转变。我们认为，随着房地产调控长效机制的落实，未来那些采

用审慎扩张的经营策略并能较好平衡机会和风险的房企，将比依赖高杠杆、快周转实现规模优势的房

企获得更为有利的竞争地位。 

本文中，我们选取 33 家销售金额超过 1,000 亿元的规模房企作为样本进行分析，发现这些房企的信

用质量呈现明显差异。 

新的监管环境下，房企更加注重经营质量 

我们认为，对于房企经营和融资行为的供给端监管将改变行业的经营模式。2016 年之前，中国的房

地产市场经历了快速发展的时期，房地产开发行业资金宽裕且来源广泛，产品供不应求。政府调控的

目标是房价涨幅，调控手段集中于提高购房门槛、调整贷款首付比例、限制二手房交易等需求端的控

制措施。在这样的行业和监管环境下，强大的销售能力成为驱动房企扩大规模、抵御行业风险的重要

手段。通过踩准市场节奏、大量囤积土地、扩大销售规模，房企的再融资能力进一步提升，规模和再

融资能力实现正反馈。因此，在当时以需求端监管为主导的情况下，维持较大的业务规模是业务状况

的重要体现。 

但是，始于 2016 年的本轮行业调控逐步建立了供给侧立体监管体系，未来房地产行业的经营模式将

转变为“发展”与“风险控制”相平衡，稳健的投资策略与规模优势同样重要。自近年来有关部门开

始监管房地产行业的信托、美元债融资，至 2020 年推出“三道红线”1，再到后续房地产贷款集中

度管理、加强销售资金监管等诸多政策的出台，房地产行业已经逐步形成了供给侧立体监管体系。新

的监管模式下，业务规模对再融资便利的正反馈被打断，再融资能力更多的与企业存量杠杆率而非企

业规模相关；相反，前期投入过于激进且杠杆率过高的房企，还会因为触发监管红线而陷入再融资困

局。2020 年开始，蓝光、恒大等规模房企出现风险事件，进一步说明了房地产企业并非“大而不

倒”。 

  

 
1 本文中“三道红线”指标采用如下计算公式： 

净负债率=（带息债务-货币资金）/所有者权益  

现金短期债务比 = 货币资金/短期债务  

扣除预收后的资产负债率 = （总负债-合同负债和预收账款）/（总资产-合同负债和预收账款） 
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图1  

 

谁“大而不强”？ 

我们认为，样本中的 33 家规模房企虽然销售规模行业领先，但并非都是“大而强”，他们的竞争地

位存在显著的差异。 

我们在衡量房企竞争地位的时候，除了规模和市场占有率，还考虑如下因素： 

― 能够根据行业变化提出有效可行的经营策略，并能够通过战略执行转化为经营成果； 

― 过往经营审慎，可以平衡发展和风险管理，有序扩张规模； 

― 具有成熟的销售流程和方案，能够进行有效推广并实现销售，销售回款能力强； 

― 土储质量高，土储多在去化较好的相对高能级城市，有能力不断补充高质量的土地储备； 

― 得益于过往审慎经营，公司拥有较高的再融资空间，可以持续助推业务发展。 

― 费用水平具有竞争力，成本控制能力强。 

如下图所示，虽然处于左边的部分房企不及处于中部的某些房企规模大，但是我们认为，从信用的角

度，他们的竞争地位反而更强。这主要是考虑这些房企能够采取更审慎的经营策略，维持合理的规模

并拥有优质的土储，依靠其很强的销售管理能力持续推动销售增长，进而拥有更强的竞争地位。 
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图2  

 

标普信评认为，在监管逐渐加大供给侧调控力度的情况下，过往激进拿地进行规模扩张导致高杠杆的

房企或将面临更大的挑战。这主要是由于在当前偏紧的融资环境下，高杠杆房企很难继续借助再融资

维持资金滚动，可能催化信用风险事件的发酵。同时，降负债去杠杆成为这些房企的首要任务，资金

困局使得业务后续发展受限，进而影响企业信用质量。一般情况下，我们认为企业的销售规模增长应

该与债务增速存在一定程度上的匹配关系，因此对于企业规模快速增长，但表内名义债务率相对稳定

的企业，我们可能会更关注其表外融资的情况。 

图3  

 

我们认为，在行业整体趋紧的外部环境下，财务杠杆合理并且竞争地位较强的开发企业具有更好的发

展潜力。这些企业经营更加稳健，融资空间较为充足，可以通过已经建立的竞争地位和资金优势，推

动销售，提升销售回款，优化土地储备并增强竞争优势，并可能逐步提升自身信用质量。此外，我们

认为，国企背景的开发企业在融资渠道、融资成本、国企集团支持等方面具有优势，在当前偏紧的融

资环境下，这些优势能够帮助开发企业获得更充足的资金用以实现业务发展。 
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资料来源：公开资料，Wind，标普信评。

版权©2021标普信用评级（中国）有限公司。版权所有。
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图4  

 

图5  
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资料来源：标普信评
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图6  

 

标普信评认为，随着监管政策的着力点逐渐转向供给端，房企再融资受到政策的严格管理，企业经营

模式亟待转变。我们认为，那些继续在一定的财务约束下扩张，既平衡风险又注重发展，审慎拿地、

审时度势的房企会有更好的业务状况；而那些仍在拼规模、加杠杆扩张，或在前期已经经历了高速扩

张，杠杆高企、再融资能力受限的房企，其信用质量或将无法维系，其流动性和再融资压力或将显著

增加，“大而不倒”也会随着企业规模与再融资能力的割裂成为历史。 

本报告不构成评级行动。  
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的初步观点。本报告中表达的观点不可也不应被表述为信用评级，也不应被视为对任何企业最终评

级结果的表示。
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