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RIVIAN是谁? 
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发行 3 日，市值突破 1100 亿美元 

Rivian（RIVNUS）11 月 10 日在纳斯达克上市，上市 3 日股价累计

增长 21.7%，市值突破 1100 亿美元。公司截止上市时累计交付仅 336 辆，

但近两年研发费用合计高达 10.67 亿美元，电动皮卡和 SUV 收到近 5 万台

订单，商用物流收到来自股东亚马逊的 10 万台订单。Rivian 上市以来股

价增长得益于：1）纯电动平台的良好性能及可持续拓展的全栈自研能力；

2）在皮卡、SUV 和商用物流车市场的差异化用户选择，保障其在中短期

内较少受到其他电动车品牌的竞争。Rivian 在生产和技术端的持续发力会

进一步推动消费者对新能源皮卡和 SUV 的接受度，加速汽车行业向新能源

升级。 

背靠亚马逊与福特，未来将持续为 Rivian 提供支持 Rivian 自 2009

年由 R.J.Scaringe 创立。其总部位于加州尔湾，并于 2016 年 1 月以 1600

万美元收购位于伊利诺伊州前三菱汽车工厂，实现生产制造能力的自我掌

控。2018 年发布两款车型，分别为电动皮卡 R1T 和电动 SUVR1S。2019

年初分别获得亚马逊领投的 7 亿美元和福特福特的 5 亿美元投资，进一步

加快了其产品的量产和交付。未来 Rivian 将享受到亚马逊对电动物流车需

求的持续拉动，同时也将与福特就 Skateboard 平台展开进一步的研发与

应用端的合作。 

皮卡、SUV 与商用物流车独特的产品用户定位避免与 Tesla 产生正面

竞争 Rivian 相比与主要竞争对手 Tesla，其产品定位更独特，面向更为具
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象化的用户。首款皮卡产品 R1T 的车辆外观设计传统稳重，并搭配了车载

户外露营帐篷、电动厨房等功能，迎合广大家庭用户的使用需求，同时在

量产进度上领先其他竞品企业。SUV 产品 R1S 定位越野型产品，区别于更

多竞品企业时尚科技的城市代步定位。在商用货车领域，Rivian 基于车辆、

补能网络和线上化管理提供，提供一体化解决方案，进一步拓宽了企业的

经营领域。 

Skateboard 平台独特设计赋能皮卡与 SUV 产品性能提升 Rivian 为了

能保证其皮卡与 SUV 产品性能，在整车平台设计之初就设定了更多特有性

能目标。其采用了四电机单独驱动和可升降的悬挂系统提升车辆全路况环

境下的通过能力；选用高强度钢、合金铝以及碳纤维的复合材料以及部分

传统皮卡技术方案，以应对越野过程中复杂路况对底盘的损伤；采用由两

层电芯堆叠排布的成组模式提升整车续航里程。Rivian 的 Skateboard 平

台展现的独特功能凸显了其产品在市场上的竞争力。 

Rivian 在生产能力和量产进度上对比其他欧美造车新势力有明显优势

Rivian 的皮卡产品 9 月已经完成小批量交付。公司计划其 SUV 产品将在

2022 年 1 月完成首批交付。商用货车已经与亚马逊开始试运营。Rivian

拥有非常完备的研发和生产能力，产品定位得到市场的认可，并且已经完

成小批量交付运营，这是 Rivian 拉开与其他造车新势力企业估值水平的核

心因素。 

风险提示：新势力企业量产能力不足，无法按预期完成订单交付；电
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池原材料价格涨幅过大带来影响利润；新品牌渗透不及预期。 
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