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Resumen

El mejoramiento de la eficiencia energética es una de las opciones más rentables para responder a la 
creciente demanda de energía en la mayor parte de los países del mundo. Esto contribuye a la 
seguridad energética, a un mejor medio ambiente y calidad de vida,  y al bienestar económico. 

Un potencial significativo para mejorar la eficiencia energética existe en todo el mundo, pero 
muy en particular en los países de América Latina y el Caribe. Aún así, los esfuerzos de mejorar la 
eficiencia energética a menudo no han alcanzado los resultados previstos, debido a: débiles marcos 
regulatorios;  políticas que artificialmente reducen los precios de la energía; subsidios regresivos y no 
focalizados que alteran los mercados; normas y estándares inadecuadas; y estadística e información 
incompletas para gestionar y monitorear el uso de la energía a nivel nacional.

Además, hay a menudo una falta de conciencia pública y de educación sobre las ventajas 
económicas y sociales a largo plazo ligadas a la mejora de la eficiencia energética y de la 
productividad industrial.

El Objetivos # 7 de la “Agenda 2030 para el Desarrollo Sostenible” —aprobada por los países 
del mundo en ocasión  de la 70ª Asamblea General de la ONU (Septiembre 2015)— llama a enfrentar 
estos desafíos;  en particular su sub-objetivo 7.3, se propone: “Para el año 2030, duplicar la tasa 
mundial de mejora de la eficiencia energética”

Esto es sin duda un objeto muy ambicioso, particularmente para América Latina y el Caribe , 
debido a que el consumo de energía por unidad de PIB (Intensidad Energética) de la Región —en 
términos medios— se encuentra bien por encima a la intensidad energética promedio de los países 
OECD.  Esto evidencia la existencia de un potencial de eficiencia energética a ser explotado, más allá
de las diferencias estructurales de la producción de bienes y servicios que existan entre nuestra región 
y el resto del mundo. 

Las Empresas de Servicios Energéticos (ESE) han sido identificadas como instrumentos 
efectivos para el desarrollo de un mercado de bienes y servicios de eficiencia energética que permita 
captar ese potencial. No obstante lo anterior, aunque han existido muchos intentos y diagnósticos 
orientados a promover y dinamizar el modelo ESE en América Latina, éste mercado no ha logrado 
madurar, salvo algunas excepciones. 

El trabajo presentado en este documento, logró identificar los factores clave que inciden en el 
mercado de ESE en América Latina, con énfasis en Brasil, Chile, Colombia, Ecuador y Uruguay. 
Asimismo profundizó en alguno de los modelos de negocio y estrategias empresariales que han 
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