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Summary/Résumé/Resumen

Summary

In the late 1990s, heated debate broke out over what had previously been seen as a rather
abstruse technical concept, the use of “purchasing power parity” (PPP) measures, rather than
exchange rates, to compare income levels in different countries. The reason for this debate was
the publication in the United Nations Development Programme’s (UNDP) Human Development
Report of data showing that inequality in global incomes, adjusted using exchange rates, had
increased since 1980. Critics of this approach pointed out that exactly the opposite conclusion
could be obtained using more sophisticated measures based on the concept of PPP.

The reason for the intensity of the debate and the interest it generated was linked to the rise to
prominence of the concept of “globalization” as a way of describing changes in the international
economy that had been evident since the 1970s —most notably the growth in international trade
in goods and services relative to world output, and the more spectacular expansion in short-
term and long-term international capital flows. Critics of globalization argued that it benefited
only the rich, and particularly the increasingly conspicuous participants in the global financial
markets, variously referred to as “the masters of the universe” and “the electronic herd”. UNDP
finding seemed to confirm the views of these critics, while opposing arguments were
consciously directed at refuting these views.

In this paper, John Quiggin describes the changing nature of the global trade and financial
system, putting the recent debate about globalization in a broader context and in a longer
historical perspective. He describes the changes in the volume and direction of flows of goods,
services, capital and income. Quiggin also addresses the technical issues surrounding
international comparisons of income and consumption, and reviews the debate over changes in
global income inequality.

A key conclusion is that no unambiguous conclusion can be reached on such broad questions as
“Has global inequality increased?” and “Does globalization increase inequality?” Rather,
according to Quiggin, it is necessary to address issues in their context, without relying on the
appealing, though specious, simplicity of notions such as globalization.

John Quiggin is Adjunct Professor at the School of Economics in the Faculty of Economics and
Commerce, Australian National University, Canberra.

Résumé

Vers la fin des années 90, un vif débat s’est engagé sur un concept technique considéré jusque-la
comme assez abstrus, 'emploi de la “parité du pouvoir d’achat” (PPA) plutot que des taux de
change, pour mesurer et comparer les niveaux de revenus de divers pays. La raison de ce débat
n’était autre que la publication dans le rapport du Programme des Nations Unies pour le
développement (PNUD), le Rapport sur le développement humain, de données qui montraient que
I'inégalité des revenus mondiaux, ajustés a 'aide des taux de change, s’était creusée depuis
1980. Les critiques de cette démarche ont fait observer qu’on pouvait parvenir a la conclusion
opposée en se servant de mesures plus sophistiquées, reposant sur le concept de PPA.

La raison de l'intensité du débat et de l'intérét qu'il a suscité était liée au concept de
“mondialisation”, qui commengait a s'imposer pour désigner les changements survenus dans
I’économie internationale depuis les années 70, soit surtout la croissance du commerce
international des biens et des services par rapport a la production mondiale et I’expansion, plus
spectaculaire encore, des mouvements internationaux de capitaux a court et a long terme. Les
critiques de la mondialisation faisaient valoir qu’elle ne profitait qu’aux riches, et en particulier
a ceux, de plus en plus visibles, qui étaient présents sur les marchés financiers mondiaux,
désignés diversement comme les “maitres du monde” ou “le troupeau électronique”. Les



conclusions du PNUD semblaient conforter ces esprits critiques dans leur opinion, tandis que
des arguments contraires étaient délibérément avancés pour réfuter leurs points de vue.

John Quiggin décrit ici la nature évolutive du systéeme commercial et financier mondial, en
replagant le débat récent sur la mondialisation dans un plus large contexte et une plus longue
histoire. Il retrace les changements qui ont affecté le volume et la direction des mouvements des
biens, des services, des capitaux et des revenus. Il aborde aussi les questions techniques liées
aux comparaisons internationales des revenus et de la consommation, et expose le débat sur
I'évolution de I'inégalité des revenus a 1'échelle mondiale.

“Les inégalités se sont-elles creusées dans le monde?” “La mondialisation a-t-elle pour effet de
les creuser?” A des questions aussi générales que celles-ci, il est impossible de donner une
réponse catégorique: telle est sa principale conclusion. Selon lui, il faut étudier ces questions
dans leur contexte, sans se fier a la simplicité séduisante mais spécieuse de notions telles que
celles de mondialisation.

John Quiggin est professeur auxiliaire a I'Ecole d’économie de la faculté d’économie et de
commerce de 'Université nationale australienne a Canberra.

Resumen

A finales del decenio de 1990 estallé una gran polémica en torno a lo que antes se habia
considerado un concepto técnico bastante abstruso, a saber, la utilizacién de medidas de
“paridad del poder adquisitivo” (PPA), en lugar de tipos de cambio, para comparar los niveles
de ingresos en diferentes paises. El motivo de este debate fue la publicacién de datos en el
Informe sobre Desarrollo Humano del Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo
(PNUD), que revelaban que la desigualdad en materia de ingresos a escala mundial, ajustada
utilizando tipos de cambio, habia aumentado desde 1980. Los criticos de este enfoque sefialaron
que podria llegarse exactamente a la conclusién contraria al utilizar medidas mas sofisticadas
basadas en el concepto de la PPA.

El motivo de la intensidad del debate y del interés que éste generd estuvo vinculado con la
creciente importancia del concepto de “mundializacién” como modo de describir los evidentes
cambios que se dieron en la economia internacional desde el decenio de 1970 —en particular, el
crecimiento del comercio internacional de bienes y servicios en relacién con la producciéon
mundial, y la espectacular expansion del flujo de capitales internacionales a corto y largo plazo.
Los detractores de la mundializacién sostenian que ésta sélo beneficiaba a los ricos y, mas en
concreto, a los participantes cada vez més destacados en los mercados financieros mundiales,
conocidos como “los duefios del universo” y “el rebafio electrénico”. La conclusién que sacé el
PNUD pareci6é confirmar las declaraciones de estos criticos, mientras que los argumentos en
contra estaban deliberadamente encaminados a refutar estas opiniones.

En este documento, John Quiggin describe la naturaleza evolutiva del sistema financiero y del
comercio mundial, situando el reciente debate sobre la mundializacién en un contexto mas
amplio, y considerandolo desde una mayor perspectiva histérica. Describe los cambios que se
dieron en el volumen y la direccién del flujo de bienes, servicios, capital e ingresos. También
aborda las cuestiones técnicas relativas a las comparaciones internacionales de los ingresos y el
consumo, y examina el debate sobre los cambios producidos con respecto a la desigualdad de
ingresos a escala mundial.

Una conclusién clave es que no puede llegarse a una conclusién inequivoca sobre cuestiones tan
amplias como “;Se ha incrementado la desigualdad mundial?” y “; Aumenta la mundializacién
la desigualdad?” En su lugar, Quiggin estima necesario abordar las cuestiones en su contexto,
sin basarse en la atractiva, pero engafiosa, simplicidad de nociones como la mundializacién.



John Quiggin es Profesor Adjunto en la Escuela de Economia de la Facultad de Economia y
Comercio, en Australian National University, Canberra.
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